
 

 

Le Reynou 12 juillet 91  

  

Mon cher Hayashi  

Le commerce du bibelot est un commerce particulier où l’acheteur aime à croire que 

seul il a trouvé le bon endroit, que l’objet qu’il achète est rare, qu’il l’achète de première 

main directement, sans que l’objet ait eu à subir des frais, etc. Tout ce qui peut 

contribuer à donner ces idées à l’acheteur est bon. Tout ce qui peut les lui ôter est 

mauvais. Plus vous serez le contraire de Bing (comme installation) mieux cela vaudra 

pour vous.  

La grande difficulté dans votre commerce doit être d’écouler les objets qui 

restent après que chaque amateur a fait son choix. Si cet écoulement n’est pas assez 

rapide tous les capitaux sont immobilisés dans ces marchandises que tout le monde a 

vues et il devient impossible faute d’argent d’acheter de nouvelles marchandises pour 

attirer de nouveau les acheteurs. Je crois que tous les marchands importateurs ont  

 

 

 

passé par là, après avoir eu des commencements faciles et brillants. C’est là le gros 

danger qui n’apparait pas dans les commencements et qui arrive graduellement. C’est en 

vendant aux marchands, en soldant chaque reliquat de lot, qu’on se défend de ce danger 

et il faut de la décision chez le marchand pour faire les sacrifices nécessaires pour 

empêcher les rossignols de s’accumuler. Quand il y en a beaucoup personne n’en veut à 

aucun prix.  

Un des bons moyens d’écouler ces reliquats de chaque lot serait peut-être de 

voir les directeurs des grands magasins du Louvre, du Bon Marché, du Printemps, et de 

leur proposer ceci : « Donnez-moi une vitrine dans votre magasin, laissez moi y mettre 

ce que je voudrai au prix que je voudrai et prenez moi une commission de vente de 

tant %.»  

Comme ces magasins ne peuvent pas se procurer ces objets et qu’ils ne font 

aucune concurrence à leurs articles, il est de leur intérêt d’accepter. En tous cas vous 

feriez bien d’essayer et c’est pour vous le conseiller que je vous écris cette lettre.  

  

Bien à vous mon cher Hayashi  

Ch. Ed. Haviland  
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Vous n’avez je crois qu’à aller au Louvre demander à un inspecteur ou 

employé quelconque comment faire pour avoir le directeur auquel vous voulez proposer 

une affaire.  
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